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SPECIALIS HIRDETESI MEGJELENES

Hobbija lett a munkaja

KULCS-SOFT NYRT. A szoftvercég az iparagi trendek naprakész kovetésének koszonhetden
a valsag alatt is novekedni tudott.

Kulcszir Tibor anyagbeszerzd, adatrog-
zit6 és sofdr is volt, mielStt elkote-
lezte magét a szoftverfejlesztés mellett. A
gimndziumban ugyan a lyukkértyés gépe-
ken mdr kitanulta a programirds fortélya-
it, de a tudasat csak a PC-k 1985-6s ma-
gyarorszagi megjelenése utdn tudta igazan
probara tenni. Eleinte mindez hobbinak
indult, de amikor a Lampart Vegyipari
Gépgyarnak elkészitett egy bérbruttdsitd
programot, amely a 2-3 hénapos munkdt
tiz perc alatt végezte el, meggydz6dhe-
tett réla, hogy tuddsa aranyat ér.

Mivel az djszer{i megoldds hirére a kis-
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SIKERTENYEZOK

Szabados Richard,
a CIB Bank kkv-iizletdga

értékesitési igazgatdjanak
szemével

kurens vallalkozdsokat pedig szinte el-
torolték a piacrol.

De hogy a pozicidjukat meg tudjdk tar-
tani, folyamatosan kovetni kellett a tren-
deket: amikor a versenytarsak még a ré-
gi DOS operaciés rendszerre készitették

amegoldésaikat, 6k 1995-ben

KULCSAR TIBOR

I 51 éves, a Pénziigyi Szamviteli F&iskolan, valamint a

Budapesti Corvinus Egyetemen végzett.

I A Kulcs-Soft Nyrt. alapitdja és elndk-vezérigazgatdja,
szabadidejében szivesen golfozik és vitorlazik.

M Nés, harom fia van.

mar a Windowst hasznaltak.
Hasonléan gyorsan ugrottak
rd az online értékesitésre tiz
évvel késobb, részben ennek
koszonhetSen a kozel szdz f6t
foglalkoztatd tarsasdgnak itt-
hon ma mar tobb mint 40 ezer
tigyfele van.

véllalkozdsok val6sdggal megrohamoztdk
megbizdsaikkal, 1989-ben tigy dontott,
hogy hitelbdl megveszi elsd sajit szdmi-
togépét, és Kulcs-Soft Kft. név alatt f64l-
lasban fejleszt szoftvert. A kindlat gyorsan
szélesedett: az indulds utdn par hénappal
mar szdmlakivonat-kezeléssel, valamint
készlet- és dtnyilvdntartdssal foglalkozé
programokat is irt. Az ligyfélkor nagy-
sdga azonban 1992-re elérte azt a kriti-
kus szintet, amelynél mar problémdt je-
lentett a rendelések kiszolgaldsa. ,,Ekkor
Ugy dontottem, hogy az egyedi helyett
dobozos, vagyis egységesitett szoftvere-
ket adok el a cégeknek, amelyek olcsdb-
bak, azonnal elérhetdk, és konnyebb te-
riteni Sket a piacon” — meséli a cégala-
pit6. A dontésnek koszonhetSen a 20-30
f6s partneri kor tobb ezerre nétt, a kon-

A piac meghdditdsdban a
tozsdére 1épés is segitett, amit 2009-ban
f6leg rekldmcélbdl 1éptek meg. Jellem-
78 a cég j6 pozicidjara, hogy még a vél-
sdg is felporgette a forgalmat. A kisebb
versenytdrsak az utobbi években ugyan-
is visszafogtdk a marketingjiiket, és las-
san elsorvadtak, mikozben a vasarlok —
mdr csak a koltséghatékonysdg miatt is
— a nagy tdrsasdgok megolddsait kezd-
ték keresni, ami az id6kdzben nyrt.-vé
valt Kulcs-Soft malmdra hajtotta a vi-
zet. Mivel Magyarorszdgon mar nem tud-
nak hova fejlédni, a hosszu tavi tervek
f6leg a kiilfoldi terjeszkedésrdl sz6lnak.
Jelenleg is van mar néhdny szdz tigyfe-
lik az orszdghataron tdl, de par év mul-
va ezt a tobbszordsére szeretnék novel-
ni nemcsak Eurdpédban, de az 4zsiai pi-
acokon is.@

A rovat tamogatdja a hazai vallalkozasok szakérté partnere, a CIB Bank Zrt.



